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* Netum lyhyesti

e Katsaus tilikauteen 2021
* Vuoden 2021 kohokohdat
e Vastuullista digimuutosta

e Paivitetty strategia ja taloudelliset tavoitteet



Netum - luottokumppanisi

Netum on vahvasti kasvava IT-palvelutalo, jolla on yli 20 vuoden kokemus
vaativista IT-hankkeista.

Autamme asiakkaitamme digitaalisessa muutoksessa
Legacy to Digi® -konseptimme mukaisesti, yhdistamalla 199_7 _ ,217__ 20 v +

. . . B . Perustamisvuosi IT-asiantuntijaa kokemus vaativista
kaytossa olevat perinteiset tietotekniikkaratkaisut ympiri Suomen hankkeista

uusimpiin digitaalisiin sovelluksiin.
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Vuosi 2021 lyhyesti

Merkittavien tapahtumien vuosi - kannattava kasvu jatkui

Solmimme 6 vuoden puitesopimuksen KEHA-
keskuksen kanssa " " 22’4 M€ 3'1 M€ 1’9 M€
’ Liikevaihto 2021 EBITA Liikevoitto

Perustimme Kybertuvallisuuspalvelut-liikketoiminta-
alueen.
Maarittelimme Netumin ensimmaisen

aarittelimme | +28 % 14 % 9%
vastuu I I ISUUSO hJeI man. Liikevaihdon kasvu EBITA/liikevaihto Liikevoitto/liikevaihto
Listauduimme Nasdaq First North Growth Market
Finland —markkinapaikalle 1.6.2021.
Ostimme tiedolla johtamisen ja digitali '

. tied j | ja dlgltallsaatlon 217 90 0,11
aS|antunt|Jayr|tyksen Cerlon SOIUtIOﬂS Oy:n- Henkil6st6 vuoden Henkilostomaaran Osinkoehdotus,

lopussa kasvu euroa/osake



Liikevaihdon kasvu jatkui

e Liikevaihto 22,4 M€ (17,5) Liikevaihto, M€
* Kasvu 28 % 25
* Orgaaninen kasvu 20 % 22,4

* Orgaanisen kasvun taustalla: 20

* Nykyisten asiakkaiden laskutuksen kasvu 17,5

* Menestyksekas uusasiakashankinta .

* Onnistunut, etupainotteinen rekrytointi

e Cerion Solutionsin yritysosto siivitti kasvua
10

(9]

2019 2020 2021



EBITA hyvalla tasolla

 EBITA 3,1 M€ (3,1) EBITA, M€
* 14 % (18 %) liikevaihdosta 3,5

e Kannattavuus sailyi hyvalla, keskipitkan aikavalin
tavoitteet ylittavalla tasolla

e Kannattavuutta painoivat hieman henkilostomaaran

3,1

w

nopea kasvu seka kiintedhintaisen asiakasprojektin o
odotettua heikompi kannattavuus )
1,5

1

0,5

2019 2020 2021



Rahoitusasema

Liiketoiminnan rahavirta, M€ Omavaraisuusaste, %
2,5 70%
60,6 %
2,1 60%
2
[0)
20% 44,2 %
1,5 1,4 40% 37,4 %
1,2
1 30%
20%
0,5
10%
0 0%
2019 2020 2021 2019 2020 2021
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WELCOME Tg

The bridge to the future of IT. ‘fl\'

Nasdaq

GETTO

I] THE POINT.
& .

Onnistunut listautuminen
Kesakuussa 2021

Kerasimme 8 M€ bruttovarat

Saimme noin 6 000 uutta omistajaa

Henkilosto osallistui antiin aktiivisesti

Lisasi tunnettuuttamme myos
kiinnostavana tyonantajana ja
vastuullisena IT-palvelutalona



Merkittava yritysosto natuam
Lokakuussa 2021 < , ’ okl
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Tiedolla johtamisen ja digitalisaation
asiantuntijayritys Cerion Solutions Oy

Yritysoston nettovelaton kauppahinta
oli 6,0 M€

Lisaksi maksetaan mahdollinen lisa-
kauppahinta enintaan 1,1 M€

* Kaupantekohetkella 38 tyontekijaa

netum



2 k Netumilaiset vuonna 2021

Tavoitteena olla alan halutuin tyonantaja

Henkilostomaara kasvoi 90
tyontekijalla
e 38 Cerion Solutionsin myo6ta

Henkiloston vaihtuvuus 6,8 %

Henkilostén voimavarakyselyssa
historian parhaat luvut

Great Place to Work -sertifiointi 2021



Asiakkaat 2021

Tavoitteena olla asiakkaiden luotetuin
digikumppani

* Erittain tyytyvaiset asiakkaat
* henkiloston palveluasenne 4,5/5
* henkiloston asiantuntemus 4,4/5
* yhteistyd kokonaisuutena 4/5

e Tarkeimmat sopimukset ja projektit 2021
 KEHAnN 6 vuoden puitesopimus
* Kotipizzan kyberturvakumppanuus
 |stekin tietoturvapalvelusopimus

* Postin asiakaskontaktointijarjestelman
uudistus

* Wartsild: integroituja kokonaisratkaisuja
seka naihin liittyvia tuki- ja yllapitopalveluita

. Huldet Peppi-asiakkuudet: PolAMK, Haaga-
elia

Napapiirin kiertotalouspuistohanke
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Vastuullisuuden paateemat Netumilla

Netum toimii merkittavissa yhteiskunnallisissa hankkeissa ja auttaa asiakkaitaan
kehittamaan liiketoimintaansa digitalisaation avulla.

® @ @

Yhteiskunnan Oikeudenmukainen Hyvinvoivat Ymparisto- Eettinen ja
vastuullisuutta ja ja moniarvoinen ja osaavat ystavallinen kannattavasti kasvava
digitaalista tyoyhteiso ammattilaiset tyopaikka liiketoiminta

turvallisuutta lisadvat
palvelut




Vastuullisuus 2021

* Netum kaynnisti ensimmaisen
vastuullisuusohjelmansa

. A5|aka.styytyva|-syy-s‘ kcirkef?ull'fl tan)IIa: asgkkaat 38 8,6 9/10
arvostivat yhteistydssa erityisesti Netumin NPS Asiakaskokemus- Henkilésts NPS
henkiloston osaamista, joustavuutta ja (-100 - +100) mittaus (0-10)
asiakaskeskeisyytta.

* Netum sai mittaushistoriansa parhaat arvosanat

e . 90 6,8 % 14 %
henkiloston voimavarakyselyssa. Herkilbsto. Henkilbston Naisten oeuss

« Naisten osuus henkildstdsta kasvoi 14,3 %:iin médrdn kasvu vaihtuvuus henkildstosta
edellisvuoden 11,5 %:sta.

* Laitteiden™ kierratysaste vuonna 2021 oli 100 %.

y ° 100 % 1 81 %

* WWE:n Green Office -sertifikaatti Tampereen Laitteiden WWF Green Office - Vihresn sahkon

kierratysaste* sertifikaatti osuus**

Yliopistonkadun toimipisteelle.

*Laitteet = kannettavat tietokoneet, mobiililaitteet, naytot, palvelimet
** Netumin omissa toimipisteissa

netum 16




Paivitetty strategia

ja taloudelliset
tavoitteet
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Strategia 2025

Strategia tukee tavoitettamme olla
alamme luotetuin kumppani ja halutuin
tyoyhteiso vastuullisessa ja
turvallisessa digimuutoksessa.

Kasvua haetaan panostamalla edelleen Legacy to
Digi -palvelukonseptiin, ydinosaamisalueisiin,

brandin vahvistamiseen ja tyoyhteisoon.

Lisakasvua erityisesti yritysasiakkaista, tarjooman
laajentamisesta ja monistettavista palveluista
esimerkiksi kyberturvallisuuteen liittyen.

Toiminnan alueellinen laajentaminen Suomessa.

Kansainvalistymisen keihaankarkina toimivat
SaaS-tuotteet.

Tutkitaan mahdollisuuksia laajentaa
liiketoimintaa Pohjoismaihin ja Baltiaan.

netum



Taloudelliset tavoitteet, paivitetty 8.3.2022

Kasvu:

Tavoitteena 50 M€ liikevaihto vuoteen 2025 mennessa.

Kannattavuus:

Kannattava kasvu ja vuosittain vahintaan 14 % EBITA.

Osinkopolitiikka:

Netum pyrkii maksamaan osinkona vuosittain vahintaan
40 % liikevoitosta ennen liikearvon poistoja (EBITA).




Nakymat vuodelle 2022

Piivitetty 8.3.2022

Netum arvioi liikevaihdon kasvavan vahintaan
30 % edellisvuodesta ja EBITANn olevan yli 14 %.

Arvio perustuu konsernin palveluiden positiivisiin |
kysyntanakymiin seka vahvana jatkuvaan
rekrytointiin.

Henkilostomaara on kasvanut alkuvuonna 18:lla
jaoli 235 8.3.2022.

Erityisesti digi-, data- ja analytiikka- seka
kyberturvallisuuspalveluiden kysynnan
arvioidaan voimistuvan.

Ukrainan kriisin pitkittymisesta voi olla
voimakkaita vaikutuksia maailmantalouteen ja
sita kautta myds negatiivisia vaikutuksia
palveluidemme kysyntaan.

netum 7 20



Kiitos mielenkiinnosta!
Kysymyksia?

Ota yhteytta!

Matti Mujunen
Toimitusjohtaja, Netum Group Oyj

Puh: 040 047 6401

Email: matti.mujunen@netum.fi
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Keskeisia tunnuslukuja

Liikevaihto 22 401 17 541 +28 %
Liikevaihdon kasvu, prosenttia 21,7 % 311 %

Orgaaninen kasvu, prosenttia 20,1% 33,6 % Likevaihdon kasvu
Kayttokate (EBITDA) 3395 3242

EBITDA, % liikevaihdosta 152 % 18,5 %

Liikevoitto ennen liikearvon poistoja (EBITA) 3140 3083

EBITA, % liikevaihdosta 14,0 % 17,6 % +20 %
Vertailukelpoinen EBITAY 3129 3083 Orgaaninen kasvu
Vertailukelpoinen EBITA, % liikevaihdosta 14,0 % 17,6 %

Liikevoitto (-tappio) 1909 2016

Liikevoitto (-tappio), % liikevaihdosta 8,5 % 15 %

Katsauskauden tulos 529 131 15 %
Katsauskauden tulos ilman liikearvon poistoja 1760 1141 . .
Vertailukelpoinen tulos ilman liikearvon poistoja® 2457 2378 EBITDA/liikevaihto
Osakekohtainen tulos, EUR 0,05 0,15

Osakekohtainen tulos ilman liikearvon poistoja, EUR 0,17 0,27

Vertailukelpoinen osakekohtainen tulos ilman liikearvon poistoja, EUR 0,24 0,27 o
Henkiloston lukumaara kauden lopussa 217 130 14 %
Omavaraisuusaste, % 60,6 % 442 % EBITA/liikevaihto
Oman padaoman tuotto, % 6,1 % 315 %

netum 23




Tampere Helsinki Turku Pori Jyvaskyla

Yliopistonkatu 58 B Annankatu 25 A Pitkamaenkatu 4 B Valtakatu 6 c/o Crazy Town

33100 Tampere 00100 Helsinki 20250 Turku 28100 Pori Kauppakatu 39
40100 Jyvaskyla

Vaihde: 041 529 5555 | Myynti: myynti@netum.fi | Sahkopostiosoitteet: etunimi.sukunimi@netum.fi | www.netum.fi |



